ECOMMERCE

TIPOS

Business to Consumer (B2C)
Business to Business (B2B)
Consumer to Business (C2B)
Consumer to Consumer (C2C)
Business to Government (B2G)

DESVENTAJAS

La pagina web lo es todo.
No poder probar
productos.

Mucha competencia.
Tiempos de envio.
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¢, QUE ES?

El comercio electronico, o
ecommerce, es la compra y
venta de productos y
servicios a través de internet.
Es una plataforma que
permite a empresas Yy
consumidores realizar
transacciones comerciales

Una empresa erea una
tienda en linea donde
muestra sus productos
o servicios.

Luego, los clientes visitan
la tienda virtual, seleccionan
los productos gque desean

y los agregan a su cairrito
de compras.

Alfinalizar, realizan el pago
en linea y reciben los
productos en su puerta.

Todo esto se apoya en
plataformas seguras y
sistemas de pago electrénico

VENTAJAS

Costes bajos.
Flexibilidad.

Recopilar Datos.
Facilidad de expansion.
Experiencia
personalizada y menos invasiva.
Lo mejor de la automatizacion.
Crecimiento organico.
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VARIACIONES DEL
MODELO DE NEGOCIO

Dropshipping

Compra por subasta
Modelo Freemium
Afiliacion

Membresia o suscripcion
Marketplace
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